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ABSTRACT 

The article deals with the problem of improving the efficiency of pre6dpryatiya 

economic activity in modern economic conditions. It is proposed to conduct a method 

of comprehensive analysis and evaluation of the efficiency of economic activity that 

will provide an objective assessment of the company's activities. 
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Комплексная оценка 

эффективности хозяйственной 

деятельности – одна из сложнейших 

задач экономического анализа. 

Методика комплексного анализа 

применяется для получения 

объективной оценки прошлой 

деятельности предприятия, 

нахождения резервов повышения 

эффективности хозяйствования[2]. 

Анализируемое предприятие 

ООО «ТД Ярослав» - один из 

ведущих российских поставщиков 

комплексной поставки оборудования 

для систем охраны. Компания 

предлагает широкий спектр (более 

200 российских и зарубежных 

производителей) оборудования 

систем безопасности. 

Сбалансированный ассортимент 

акций компании, более 100 000 

товаров. Компания продает системы 

видеонаблюдения, сигнализации о 

пожаре, пожарной сигнализации, 

системы контроля и управления 

доступом, системы голосового 

предупреждения, инсталляционные 

материалы и кабельную продукцию. 

ООО «ТД Ярослав» за 

последние два года вышло из 

затяжного кризиса и получило 

желаемую прибыль. Итак, можно 

сказать, что в 2018 году компания 

получила более 1,4 миллиона рублей 

дохода больше, чем приходится на 

операции. Покажем эту разницу в 

таблице 1. 

 

Таблица 1- Сальдо доходов и расходов ООО «ТД Ярослав» 
Год Доходы Расходы Доходы - Расходы 

2018 112 257 000 110 857 000 1 400 000 

 

В целом, можно сказать, что 

предприятие уверенно растет в 

своем потенциале и что ее 

клиентской базе нравится 

продукция. 

В качестве обобщающей оценки 

эффективности хозяйственной 

деятельности ООО «ТД Ярослав» 

рассчитаем комплексные 

показатели. Результаты расчетов 

представим в таблице 2.
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Таблица 2- Комплексные показатели экономической эффективности 

ООО «ТД Ярослав» 
Показатели 01.01.2016 01.01.2017 

. 

01.01.2018 

г. 

Изменение 

1. Показатель эффективности 

использования торгового 

потенциала предприятия 

2,18 2,15 2,06 -0,12 

2. Показатель эффективности 

финансовой деятельности 

0,22 0,13 0,43 0,21 

3. Показатель эффективности 

трудовой деятельности 

3,53 3,66 3,74 0,21 

4. Интегральный показатель 

экономической эффективности 

хозяйственной деятельности 

1,11 1,22 1,43 0,22 

 

Из таблицы 2 видно, что 

интегральный показатель 

экономической активности в 

отчетном году по сравнению с 2016 

годом увеличился с 1,11 до 1,43 или 

на 22%, несмотря на то, что 

показатель эффективности торгового 

потенциала за два года снизился на 

12%.  

Так же наблюдается 

значительное увеличение показателя 

эффективности финансовой 

деятельности на 21% и 

эффективности трудовой 

деятельности на 21%. Исходя из 

этого, можно сделать вывод о том, 

что в целом Торговый дом Ярослав 

работает достаточно эффективно 

Далее мы оцениваем 

финансовое состояние ООО «ТД 

Ярослав». 

Финансовое состояние 

предприятия характеризует 

состояние капитала в процессе его 

обращения и способность субъекта 

хозяйствования финансировать свою 

деятельность в определенный 

момент времени[5]. 

В наиболее общей форме 

оценка финансового состояния за 

короткий срок показывает, может ли 

организация своевременно и в 

полной мере осуществить расчеты 

по краткосрочным 

обязательствам[1]. Краткосрочная 

задолженность предприятия, 

выделенная в отдельный раздел 

пассива баланса (раздел 5), 

погашается различными способами. 

Поэтому активы любой компании, 

включая необратимые, могут 

служить залогом для погашения 

долга[10]. Но ситуация, когда 

внеоборотные активы изымаются из 

баланса для расчетов по текущим 

обязательствам, не является 

нормальной, и это также наименее 

ликвидная часть активов, то есть 

сроки их преобразования в 

денежные средства могут быть 

длиннее, чем необходимость 

погашения краткосрочные 

обязательства[7]. Поэтому, говоря об 

оценке современного состояния 

организации и ее анализ 

потенциальных возможностей 

расплатиться по текущим 

обязательствам, логичнее 

сопоставлять оборотные активы 

(раздел 2) и краткосрочные 

пассивы[11]. 
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Экономическая эффективность 

– относительный показатель, 

соизмеряющий полученный эффект 

с затратами или ресурсами, 

использованными для достижения 

этого эффекта[6]. Рентабельность – 

это степень доходности, выгодности, 

прибыльности бизнеса. Показатели 

рентабельности более полно, чем 

прибыль, характеризуют 

окончательные результаты 

хозяйствования, потому что их 

величина отражает соотношение 

эффекта с вложенным капиталом 

или потребленными ресурсами[9]. 

Эффективность 

функционирования любого 

предприятия зависит от его 

способности получать 

положительный финансовый 

результат. Оценить эту способность 

позволяет аналитические 

мероприятия, основными задачами 

которых являются: 

 - оценка хозяйственной 

ситуации;  

- выявление факторов и причин, 

определивших сложившееся 

состояние;  

- выявление и мобилизация 

резервов повышения эффективности 

хозяйственной деятельности;  

- подготовка и обоснование 

принимаемых управленческих 

решений[3]. Результаты анализа 

рентабельности способствуют росту 

информированности администрации 

предприятия и других пользователей 

экономической информации о 

состоянии интересующих их 

объектов, т.к. анализ позволяет 

получить некоторое количество 

ключевых параметров, дающих 

точную оценку, как текущего 

состояния объекта, так и ожидаемых 

перспектив его развития [4]. Для 

оценки влияния факторов на 

величину рентабельности продаж 

(RПР) от реализации товаров нужно 

использовать следующую модель: 

          (1) 

где ППР - прибыль от продажи 

товаров;  

В – выручка. 

  (2) 

где В - выручка (стр. 2110); С - 

себестоимость товаров (стр. 2120); 

КР - коммерческие расходы (стр. 

2210); УР - управленческие расходы 

(стр. 2220). Так как у исследуемой 

организации за период 2016 - 2018 

гг. управленческих расходов не 

было, то формула будет иметь вид: 

   (3) 

Для определения влияния 

различных факторов на 

рентабельность продаж будет 

использована смешанная модель. 

Произведем расчет рентабельности 

продаж анализируемой организации 

за период 2016– 2018 гг. 

  (4) 

  (5) 

   (6) 

Далее найдем изменения 

рентабельности продаж исследуемой 

организации за рассматриваемый 

промежуток времени: 

          (7) 
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   (8) 

   (9) 

В таблице 3 представлен расчет 

оценки влияния различных факторов 

на величину рентабельности продаж 

ООО «Торговый дом» за 

анализируемый период.  

 

Таблица 3 - Влияние факторов на величину рентабельности продаж ООО «ТД 

Ярослав» 

 
Анализ показал, что в 

результате суммарного влияния всех 

рассматриваемых факторов на 

рентабельность продаж ООО «ТД 

Ярослав» в 2016 г. и в 2017 г. она 

уменьшилась на 35,7% и на 66,8% 

соответственно.  

Снижение эффективности 

продаж в 2016 г. по сравнению с 

2015 г. на 35,7% были вызвано: 

 - ростом себестоимости 

закупаемых товаров организацией на 

5,2% и на 4530 тыс. руб., что 

привело к снижению рентабельности 

продаж на 4%; 

 - увеличением коммерческих 

расходов на 7,6% и на 1264 тыс. 

руб., что способствовало 

сокращению рентабельности продаж 

на 1,1%. Но при этом наблюдается 

рост выручки на 4,3% и на 4624 тыс. 

руб., что способствовало росту 

рентабельности продаж на 4%. 

 Сокращение рентабельности 

продаж в 2017 г. по сравнению с 

2016 г. на 66,8% стало возможно 

несмотря на:  
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- снижение себестоимости 

закупаемых товаров исследуемой 

организацией на 2,5% и на 1320 тыс. 

руб., что повлекло повышение 

рентабельности продаж на 2,2%.;  

- сокращение коммерческих 

расходов на 4% и на 713 тыс. руб., за 

счет этого рентабельность продаж 

увеличилась на 0,7%. Однако 

уменьшением выручки на 4,1% или 

на 4652 тыс. руб., привело к 

снижению коммерческих 

деятельности организации на 4,2%.  

ООО «ТД Ярослав» за 

исследуемый период 2016 – 2018 гг. 

наблюдается стабильное снижение 

рентабельности чистых активов и 

продаж, а именно рентабельность 

чистых активов в 2016 г. составила 

122,7%, в 2017 г. - 74,9%, а в 2018 г. 

- 43,5%, рентабельность продаж 

организации в 2016 г. составила 

3,3%, в 2016 г. – 2,1%, а в 2018 г. – 

0,7%. 

 Так как исследуемая 

организация является сетью 

магазинов по розничной продаже, то 

рентабельность продаж является 

более показательна в финансовом 

плане по сравнению с 

рентабельностью чистых активов. 

Она также косвенно является и 

показателем товарооборота, так как 

в 2018 г. он составил 0,7%, что 

свидетельствует о том, что торговая 

организация практически не 

получает прибыль от продажи 

товаров и находится на грани 

банкротства. 

Учитывая, что предприятие 

может считаться финансово 

устойчивой, когда долгосрочные 

активы покрываются долгосрочным 

капиталом, значение коэффициента 

в этом случае должно быть меньше 

или равно 1.  

Исходя из этого 

дополнительного критерия оценки 

финансовой стабильности, мы 

можем сделать вывод, что ООО «ТД 

Ярослав» в 2018 финансово 

нестабильно. Очевидно, что в 2018 

году ООО «ТД Ярослав» 

реализовало инвестиционную 

программу, в результате которой 

было приобретено основных средств 

(оборудования) и значительное 

увеличение внеоборотных активов. 

Формирование 

привлекательности предприятия 

вопрос долгосрочный, так как 

необходимо накопить и грамотно 

использовать материальные и 

финансовые ресурсы 

предприятия[8]. В настоящее время 

на предприятии предпринимаются 

попытки разработки и внедрения в 

организационно- технических 

мероприятии направленных на 

достижение конкурентного 

превосходства в системе 

производства и поставки 

оборудования систем безопасности.  
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